JUAN FRANCISCO PROANO

GERENTE ADMINISTRATIVO FINANCIERO

PERFIL

Gerente Financiero con mas de 15 afios de experiencia en la optimizacion de costos,
andlisis estratégico y liderazgo de equipos multidisciplinarios. Mi fortaleza radica en la
toma de decisiones y en la comunicacion clara de los objetivos organizacionales para
garantizar resultados tangibles. Experto en la implementacion de estrategias financieras
que maximizan la rentabilidad y mejoran la eficiencia operativa.

CONTACTO
NSRS EXPERIENCIA PROFESIONAL

Contralor | Dialicon (Servicios Médicos) | agos 2020 - presente
Funciones Clave:
» Dirigir la planificacion financiera y el control presupuestario para garantizar
eficiencia y rentabilidad.
» Implementar estrategias de control de costos e inventarios para mejorar el flujo de

juanproanoa@gmail.com

Quito -Ecuador

https://www.linkedin.com/i caja.
n/juan-francisco- « Desarrollar modelos de analisis financiero para la toma de decisiones directivas.
Rroa%C3%Blo/ Logros Destacados:
EDUCACION e Reducirla rotacioh de inventarios de 90 a 45 dias, mejorando la liquidez.
« Implementar un sistema de presupuestos que redujo costos anuales en un 5%.
2020-2021 « Controlar gastos operativos que disminuyo costos en un 5%.
e CLaLS Ml Asesor Financiero Independiente | sep 2017 - ago. 2020

ESPANA

e Master en Control de Gestidn

Clientes ( sector automotriz, servicios, industrial, comercial,
publicas y proyectos BID)

2010-2011 Funciones Clave:
UNIVERSIDAD DEL » Disenar estrategias financieras y contables personalizadas para maximizar la
ACONCAGUA - ARGENTINA rentabilidad y optimizar procesos en empresas de diversos sectores.
. « Implementar metodologias LEAN Management para mejorar eficiencia operativa en
e Diplomado en NIIF 2010- .
empresas automotrices.

2011 » Desarrollar informes financieros estratégicos por centros de costos para facilitar la
1999-2005 toma de decisiones en la companias.
Logros Destacados:
PONTIFICIA UNIVERSIDAD « Implementar modelos de analisis que permitieron a mis clientes tomar decisiones
CATOLICA DEL ECUADOR mMas precisas y estratégicas.
e Aplicar metodologias LEAN, logrando mejoras sustanciales en la productividad y

reduccion de tiempos.

¢ Ingenieria Comercial con

mencién en Finanzas
Gerente Financiero | Bermeo & Bermeo (Servicios Legales) |
COMPETENCIAS 2016 - 2017

Conocimientos Contables NIIF Funciones Clave:
 Dirigir la transformacion financiera, asegurando eficiencia en la gestion contable y

completas y NIIF pymes o T )
cumplimiento de obligaciones fiscales.

Manejo de normativas « Disenar e implementar estrategias de desarrollo organizacional para fortalecer la

tributarias y societarias retencion y crecimiento del talento.

Dominio de tecnologias de e Crear modelos de control financiero para optimizar la administracion de costos y
rentabilidad.

control ERP (SAP, JD Edwar, Logros Destacados:

Power BI, Execel,etc.) » Reducir el tiempo de entrega de informes financieros de 3 meses a 5 dias.

e Implementar un plan de carrera con escalas salariales, disminuyendo la rotacion de
personal en menos de 3 meses.
financieros para inversion, « Reducir en 2% los gastos operativos mediante procesos de revision financiera.

crédito y manejo de riesgos

Manejo de andlisis de prductos



https://www.linkedin.com/in/juan-francisco-proa%C3%B1o/

HABILIDADES

Liderazgo
Comunicacién efectiva
Orientacién a resultados
Capacidad estratégica

Resolucion de conflictos

IDIOMAS

» Espaniol (nativo)
e Inglés (B1)

REFERENCIAS

o Disponibles a solicitud del
entrevistador

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Gerente Administrativo Financiero | Cosmocel
(Comercializadora de Agroquimicos) | 2014 - 2016

Funciones Clave:
» Dirigi proyectos de rentabilidad por productos y optimizacion de estructuras de
costos para fortalecer la competitividad en el mercado.
» Liderar la planificacion de compras y logistica para garantizar un abastecimiento
eficiente y reducir pérdidas.
« Administrar la asignacion de recursos, fortaleciendo la operatividad del equipo
comercial.
Logros Destacados:
e Incrementar los margenes de contribucion por producto que posiciono a la
empresa con el mayor margen de rentabilidad en Latinoamérica.
e Reducir a cero los retrasos en abastecimiento con nuevas politicas de compras
estratégicas.
« Liderar la estrategia de adquisicion bienes que incrementando ventas y mejoraron
el proceso logistico en un 10% .

Gerente Administrativo Financiero | Oleo Davila (Agroindustria) |
2014

Funciones Clave:
» Disenar e implementar estrategias financieras para optimizar el flujo de caja y la
recuperacion de cartera.
» Gestionar los activos financieros y optimizar de la estructura corporativa.
» Evaluar la viabilidad y planificacion estratégica de una nueva linea de negocios.
Logros Destacados:
e Reducir significativamente los sobregiros bancarios, fortaleciendo la solidez
financiera.
e Implementar estrategias de gestion legal para mitigar riesgos y garantizar el
cumplimiento normativo.
 Liderar la fusion de dos companias, optimizando la eficiencia operativa y financiera.
e Aumentar el cumplimiento de KPI del 20% al 120% en seis meses mediante
estrategias de comunicacion interna y seguimiento al personal.
» Disenar la estructura financiera para el lanzamiento de una nueva linea de negocios.

Contralor | Fresenius Medical Care (Servicios Médicos) | 2010 -
2014

Funciones Clave:
» Supervisar la gestion de inventarios y la eficiencia operativa en unidades de negocio.
e Implementar estrategias de control presupuestario alineado a los estados
financieros.
» Realizar valoraciones financieras para adquisiciones y expansion del negocio.
Logros Destacados:
e Implementar sistemas de control que redujeron costos en un 2%.
« Disenar modelos presupuestarios que disminuyeron gastos administrativos en un
1%.
e Apoyar en la expansion empresarial mediante estrategias de adquisicion, logrando
un incremento de ventas del 1000%.

Auditor Externo | Deloitte | 2005 - 2009

Funciones Clave:
» Evaluar riesgos financieros y operativos en empresas multinacionales.
» Coordinar auditorias fiscales y contables, asegurando el cumplimiento normativo.
Logros Destacados:
» Alcanzar un 90% de satisfaccion de clientes en auditorias y hallazgos estratégicos,
logrando ascenso a Senior de Auditoria .
o Liderar auditorias clave que aseguraron el cumplimiento fiscal y contable de
empresas de alto impacto.






